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	Doel van deze les:
Aan het einde van de les kun jij vertellen wat een goede etalage/presentatie is.
	Les 1. Etalage bekijken

Les 2. Kleur

Les 3. Compositie

Les 3. Sfeer en thema

Les 5.  Groenproeven bloem


	
	Inleiding:

- Als je gaat winkelen kijk je altijd in een etalage van een winkel.

- Vandaag gaan we daar kritisch naar kijken. 

- Wat is een etalage/presentatie?

- Waarom kijk je naar deze etalage? 
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	Theorie:

Etalage: 
- Met een etalage trek je de aandacht van een klant op straat.
- Je laat zien aan de klant wat voor een winkel je bent.
- Zo trek je de klant naar binnen en nodigt hem uit iets te kopen.
- Uit een etalage verkoop je niet.
- Het doel van een etalage is om de omzet te verhogen. 

Presentatie:
- Met een presentatie trek je de aandacht van de klant in de winkel.
- Met een presentatie wil je de klant verleiden om een product te kopen.
- Uit een presentatie pak je producten om te kopen.
- Het doel van een presentatie is de omzet te verhogen. 
Blikvanger:
- Een klant neemt ongeveer twee seconden de tijd om naar een  
  etalage/presentatie te kijken.  
- Als winkelier moet je dus snel zijn aandacht trekken, dit doe je  
  met een blikvanger. 
- Een blikvanger is een boeiend punt wat de aandacht trekt.
- Een blikvanger zit op ooghoogte. 
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	Opdracht: etalage bekijken
- Ga in tweetallen naar het winkelgedeelte van de stad. 

- Zoek samen een etalage van een winkel uit.

- Fotografeer de etalage

- Fotografeer van dezelfde winkel een presentatie.

- Maak de vragen op het invulblad (krijg je van de docent):

- Maak een PowerPoint presentatie van de 2 foto’s en  de 
  antwoorden van de vragen.
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	Opdracht: presentatie

- Presenteer samen de PowerPoint met de 2 foto’s  en de antwoorden van de 

  vragen aan je klasgenoten. 
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Bewaar in je verzamelmap:

- Uitdraai van jullie PowerPoint.
- Het invulblad met de vragen.
- Een beoordeling van de presentatie door de docent.


